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現在
、
地域に根ざした中小地域金融機関がリレーションシップバンキングとして
、得意先に対する「心の通う経営」を目指す戦略を行っており、こうした戦略によって得られる顧客の情報に基づいて、顧客が保有、活用している不動産についての諸問題、また顧客自身が抱えている“不安”や“課題”を、金融機関スタッフ自身、あるいは外部専門家との協調・協業による解決を目指している。そういった不動産コンサルティング手法を考察
したい
。また、その
解決までの
過程の中で新規融資案件を創出しようとする中小地域金融機関の新しい現場営業戦略を考えたい。
) (
はじめに
)08BA239L　 三木雄大
 (
⑧取引発生・口座新設
　事業資金の融資
　預金の獲得
) (
②土地買取り
) (
④土地代支払
) (
土地売却
) (
⑥建物代支払
) (
③土地代融資
) (
⑤建物代融資
) (
⑦取引発生・口座新設
　代金の預金・運用
) (
土地
) (
買主
) (
売主
) (
建設会社
) (
金融機関
) (
第一章：
企業における
不動産と
は
第二章：企業
が抱える
不動産について
の諸問題
　
第三章：
解決に向けた不動産コンサルティング
について
第四章：新規融資案件創出のために
) (
章構成
)
